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Bespaar invoertijd en verbeter datakwaliteit 

van uw CRM systeem

met

Company Connectors



Company Connectors voor sneller en foutloos invoeren van data in uw 

systemen.

Connectors maken het automatisch inlezen van CRM data in uw systemen mogelijk

• Company Connector: 

– Aanmaken nieuwe relatie in uw CRM systeem

– Registratie nieuwe klant via uw website

• Company Update Connector: Bijhouden (verhuis)mutaties van uw relaties in uw CRM 

systeem

• KvK Uittreksel Connector: Opvragen complete uittreksels voor compliance en 

regelgeving

• KvK Uittreksel Velden Connector: Opvragen alle bestuurders van een relatie

• Koppelen CRM systeem aan bedrijfsprofielen

• Koppelen CRM systeem aan persoonsprofielen



Company Connector: Aanmaken nieuwe relatie in uw CRM systeem

Werkwijze accountmanager

1. Voer naam of KvK nummer in

2. Selecteer juiste organisatie

Automatisch gevulde velden

• NAW

• Telefoonnummer

• KvK nummer

• Website

• Sector code (SBI)

• Werknemers

• Omzet 

• 1e bestuurder

• Direct Parent

• Dutch Ultimate Parent

• Etc.

Voordelen

• Tijdsbesparing

• Hoge datakwaliteit

• Hogere incassograad

• Meer gebruiksgemak

• Tevreden accountmanagers

• Tevreden marketeers



Company Connector: Registratie nieuwe klant via uw website

Werkwijze klant

1. Alleen het KvK nummer hoeft te worden 

ingevuld

2. Klant selecteert zichzelf uit de lijst 

tekeningsbevoegden (optioneel)

Automatisch gevulde velden

• Alle contactvelden

• Indien gewenst  ook door klant aanpasbare 

vooringevulde velden

Voordelen

• Klantvriendelijk

• Minder afhakers = meer omzet

• Hoge datakwaliteit

• Geen controleprocessen achteraf nodig = 

lagere kosten



Company Update Connector: Bijhouden (verhuis) mutaties

Werkwijze

• Bedrijven toevoegen aan uw “update portfolio”

• Wekelijks alleen records van wijzigingen ophalen

• Optioneel: accountmanagers wijzigingen laten goedkeuren

Velden

• Gelijk aan de velden bij aanmaken nieuwe relatie

Voordelen

• Gestructureerd overzicht van alle wijzigingen

• Minimaal dataverkeer

• Altijd up-to-date informatie in uw CRM systeem

• Minimale uitval bij mailingen



KvK Uittreksel Connector: Inlezen complete uittreksels

Werkwijze 

1. Ophalen individueel uittreksel middels een 

gebruiksactie

2. Batch gewijs ophalen nieuw ingeschreven 

relaties

Velden

• KvK nummer

• Volledige tekst uittreksel

Voordelen

• Voldoen aan regelgeving

• Direct inleesbaar in systemen

• Kostenbesparing bij gebruik bestaand 

actueel uittreksel

• Geen risico op vervalste door klant 

aangebrachte uittreksels



KvK uittreksel velden Connector: Inlezen alle bestuurders

Werkwijze 

1. Ophalen alle  bestuurders middels een 

gebruiksactie

2. Batch gewijs ophalen bestuurders nieuw 

ingeschreven relaties

Velden

• Alle velden uit een uittreksel over de 

organisatie

• Alle velden uit een uittreksel over de 

bestuurders

Voordelen

• Vastleggen personen in CRM systeem

• Vastleggen tekeningsbevoegdheid

• Koppelen personen aan persoonsprofielen 

in Company.info (zie volgende pagina)

• Kostenbesparing bij gebruik bestaand 

actueel uittreksel



Snel doorklikken vanuit uw CRM systeem naar het Bedrijfsprofiel

Werkwijze 

1. Deeplink op basis van KvK nummer

2. Gebruiker klikt op link voor 

achtergrondinformatie

Informatie over

• Contactgegevens en kernmerken

• Nieuws

• Jaarverslagen

• KvK uittreksels, statuten, concernrelaties

• Bestuurders

Voordelen

• Altijd up to date informatie over klanten en 

prospects

• Beter voorbereid op gesprek

• Besparing KvK kosten van 30% tot 70%



Snel doorklikken van uw CRM systeem naar het Persoonsprofiel

Werkwijze 

1. Deeplink wordt automatisch berekend uit 

naam en geboortedatum

2. Gebruiker klikt op link voor 

achtergrondinformatie

Velden

• Persoonsinformatie

• Nieuws

• Nevenfuncties

• Netwerk van managers

Voordelen

• Noodzakelijk voor compliance controles

• Handig voor betrouwbaarheidsbeoordeling

• Handig voor deep-sell, cross-sell en 

benaderen prospects



Business case Company.info Connectors

Voordelen

• Tijdsbesparing

• Hoge datakwaliteit

• Hogere incassograad

• Meer gebruiksgemak

• Tevreden accountmanagers

• Tevreden marketeers

• Grotere bezoeker  klant conversie op website

• Straight-through processing

• Altijd up-to-date informatie

Kostenbesparing 

• Hergebruik eerder opgevraagde uittreksels

• Geen herstelkosten

• Lagere mailretours

• Minder invoertijd 



Company.info biedt veel voordelen

• Verbetering Marketing

- Uitgebreide selectiecriteria voor prospectlijsten   

• Verbetering Sales 

- Door betere informatie over klanten en prospect

• 30% tot 70% besparing op KvK kosten

- Minder dubbele opvragingen door handelsregister dossier

- Informatie al beschikbaar door opvragingen andere

Company.info klanten

• Minder tijd kwijt aan het verzamelen van informatie

- Uitgebreide organisatie profielen

- Niet meer naar 10 bronnen voor het zoeken naar informatie



Wilt u ook een pilot? Bel 020 – 2 400 400 of mail benedicte@company.info

Verbetering sales:

“We zijn blij dat we nu beschikken over een 

zinvolle, actuele online bron die bijdraagt aan 

de kwaliteit van onze sales.”

Allard Borgers, sales manager Canon

Ideale prospecttool:

“Dankzij Company.info weten onze account 

managers heel goed welke bedrijven in hun 

regio interessante prospects zijn.”

Patrick Pfaff, Regio Directeur ABN AMRO

Veel tijdwinst:

“Met Company.info zijn we veel minder tijd kwijt 

aan het verzamelen van informatie over onze 

klanten.”

Astrid Oudegeest, relationship manager 

Nationale Borg

Hogere hitratio:

“Met Company.info kan sales zich succesvoller 

voorbereiden op gesprekken met klanten.”

Coen Olde Olthof, Vice President Marketing 
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