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met informatie over 2 miljoen
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Bespaar invoertijd en

verbeter datakwaliteit met

Webservices



Complete webservices voor elke functie in uw organisatie

• Aanmaken nieuwe relatie in uw CRM systeem

• Registratie nieuwe klant via uw website

• Bijhouden (verhuis)mutaties van uw relaties in uw CRM systeem

• Opvragen complete uittreksels voor compliance en regelgeving

• Opvragen alle bestuurders van een relatie

• Koppelen CRM systeem aan persoonsprofielen



Aanmaken nieuwe relatie in uw CRM systeem

Werkwijze accountmanager

1. Voer naam of KvK nummer in

2. Selecteer juiste organisatie

Automatisch gevulde velden

• NAW

• Telefoonnummer

• KvK nummer

• Website

• Sector code (SBI)

• Werknemers

• Omzet 

• Etc.

Voordelen

• Tijdsbesparing

• Hoge datakwaliteit

• Hogere incassograad

• Meer gebruiksgemak

• Tevreden accountmanagers

• Tevreden marketeers



Registratie nieuwe klant via uw website

Werkwijze klant

1. Alleen het KvK nummer hoeft te worden 

ingevuld

2. Klant selecteert zichzelf uit de lijst 

tekeningsbevoegden (optioneel)

Automatisch gevulde velden

• Alle contactvelden

• Indien gewenst  ook door klant aanpasbare 

vooringevulde velden

Voordelen

• Klantvriendelijk

• Minder afhakers = meer omzet

• Hoge datakwaliteit

• Geen controleprocessen achteraf nodig = 

lagere kosten



Bijhouden (verhuis)mutaties van uw relaties in uw CRM systeem

Werkwijze

• Bedrijven toevoegen aan uw “watch portfolio”

• Wekelijks alleen records van wijzigingen ophalen

• Optioneel: accountmanagers wijzigingen laten goedkeuren

Velden

• Gelijk aan de velden bij aanmaken nieuwe relatie

Voordelen

• Gestructureerd overzicht van alle wijzigingen

• Minimaal dataverkeer

• Altijd up-to-date informatie in uw CRM systeem

• Minimale uitval bij mailingen



Opvragen complete uittreksels voor compliance en regelgeving

Werkwijze 

1. Ophalen individueel uittreksel middels een 

gebruiksactie

2. Batch gewijs ophalen nieuw ingeschreven 

relaties

Velden

• KvK nummer

• Volledige tekst uittreksel

Voordelen

• Voldoen aan regelgeving

• Direct inleesbaar in systemen

• Kostenbesparing bij gebruik bestaand 

actueel uittreksel

• Geen risico op vervalste door klant 

aangebrachte uittreksels



Opvragen alle bestuurders van een relatie

Werkwijze 

1. Ophalen alle  bestuurders middels een 

gebruiksactie

2. Batch gewijs ophalen bestuurders nieuw 

ingeschreven relaties

Velden

• Alle velden uit een uittreksel over de 

organisatie

• Alle velden uit een uittreksel over de 

bestuurders

Voordelen

• Vastleggen personen in CRM systeem

• Vastleggen tekeningsbevoegdheid

• Koppelen personen aan persoonsprofielen 

in Company.info (zie volgende pagina)

• Kostenbesparing bij gebruik bestaand 

actueel uittreksel



Koppelen CRM systeem aan persoonsprofielen

Werkwijze 

1. Deeplink wordt automatisch berekend uit 

naam en geboortedatum

2. Gebruiker klikt op link voor 

achtergrondinformatie

Velden

• Persoonsinformatie

• Nieuws

• Nevenfuncties

• Netwerk van managers

Voordelen

• Noodzakelijk voor compliance controles

• Handig voor betrouwbaarheidsbeoordeling

• Handig voor deep-sell, cross-sell en 

benaderen prospects



Koppelen CRM systeem aan bedrijfsprofielen

Werkwijze 

1. Deeplink op basis van KvK nummer

2. Gebruiker klikt op link voor 

achtergrondinformatie

Velden

• Adres, SBI

• Nieuws

• Jaarverslagen

• KvK uittreksels, statuten, concernrelaties

• Bestuurders

Voordelen

• Altijd up to date informatie over klanten en 

prospects

• Beter voorbereid op gesprek

• Besparing KvK kosten van 30% tot 70%



Business case

Voordelen

• Tijdsbesparing

• Hoge datakwaliteit

• Hogere incassograad

• Meer gebruiksgemak

• Tevreden accountmanagers

• Tevreden marketeers

• Grotere bezoeker  klant conversie op website

• Straight-through processing

• Altijd up-to-date informatie

Kostenbesparing 

• Hergebruik eerder opgevraagde uittreksels

• Geen herstelkosten

• Lagere mailretours

• Minder invoertijd 


